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GENERAL

A partir de

mes connaissances
industrielles,

Je développe...

QUELS PRODUITS ?

Fournitures industrielles :
Mécanique, hydraulique, pneu-
matique, électrique, électronique

Sous-traitance :
Mécanique, électrique et électro-
nique

Installation et maintenance :
de systémes techniques
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... une double compétence
technique et commerciale

- Maintenance (MSMA)

- Electrotechnique (EIE)

- Pilotage de systemes de pro-
duction automatisés (PSPA)

. Rechercher des clients

o Etudier les besoins

. Proposer des solutions et
conseiller la clientéle

. Négocier et vendre

POUR QUELS METIERS ?

Technico-Commercial

Représentant, agent commercial

Adjoint acheteur

Gestionnaire d’approvisionnement
ou de stocks

Démonstrateur

Chef des ventes

Chef d’agence

Directeur commercial

Acheteur

Directeur des achats

Inspecteur commercial. ..

Je bénéficie d’'une formation générale
& professionnelle équilibrée

14 semaines de stage
sur 2 ans

Dans des domaines variés:

Des matiéres générales:

- Culture Générale Distributeurs de fournitures

*

- Anglais - Droit - Economie industrielles,
Des techniques commerciales: * Agences de constructeurs
- Gestion commerciale d’équipements et fournitures
- Mercatique industriels,
- Management * Installateurs d’équipements
- Négociation pour I'industrie,
De la technologie industrielle : * Sous-traitants et prestataires

de services industriels.

- Mécanique - Pneumatique
- Electrotechnique - Hydraulique

De la technologie de I'informa-
tion et de la communication:
- Logiciels bureautiques
- Logiciels collaboratifs - CAO
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Un projet

Pour construire un ... - )
Technico-commercial

- Réalisé en responsabilité a partir d’'un
besoin exprimé par une entreprise
partenaire,

- Donnant lieu a des situations de négo-
ciation.

Evalué a I'examen




